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7.
Positionierung & Product-Market-Fit

Viele Produkte scheitern nicht an der Qualität. Sie scheitern daran, dass sie im Markt nicht 

stark genug positioniert sind.

Gute Positionierung bedeutet:

klar sagen, was du verkaufst

klar sagen, für wen du es verkaufst

klar sagen, warum jemand es kaufen sollte

klar machen, warum dein Produkt anders oder besser ist

die Mission und den tieferen Zweck hinter deiner Marke sichtbar machen

Die 3 entscheidenden Fragen

1 2 3
Was verkaufst du 

wirklich?

Wer kauft dein Produkt? Warum kauft jemand 

dein Produkt?

Menschen kaufen emotional und begründen ihre Entscheidung rational. Du musst verstehen, 

welches Problem du löst, welches Bedürfnis du bedienst und welches Gefühl dein Produkt 

auslösen soll.

Wichtige Grundbedürfnisse im Verkauf

Sicherheit Wachstum

Liebe �armonie

Zugehörigkeit �nspiration

Signi�kan� �reude

Status

2/,&+.%)*,.0%'*+1($%#-"(!/% � � 33



Starke Positionierung bringt echte 
Vorteile

höherer wahrgenommener Wert

weniger Austauschbarkeit

höhere Preise

bessere Marge

mehr Spielraum für Werbung

bessere Conversion

stärkere Kaufanreize

mehr Vertrauen in deine Marke

stabiles Fundament für Markenaufbau

Produkte können 20-50 % über Marktdurchschnitt verkauft werden - teilweise 

sogar deutlich höher.

Worauf es ankommt

deinen USP messerscharf formulieren

das Kundengespräch antizipieren

Einwände verstehen, bevor sie entstehen

emotionale Trigger richtig einsetzen

Sprache und �ildwelt genau auf die �ielgruppe abstimmen

 m�act Score

Um datenbasiert zu entscheiden, bei welchen Produkten (ptimierungen den grö+ten Ein#uss 

auf deinen Umsatz haben, nutzen wir den !mpact Score=

BUPHNQKSUJKIOMUGELMIUQDFMCMDTR
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Verkaufspsychologie auf Amazon

Menschen kaufen meistens aus zwei Gründen:

Liebe / Zugehörigkeit / Freude Schmerz vermeiden

Positive Motivation Negative Motivation

Typische emotionale Richtungen

Rot: Durchsetzung, Status, Ergebnisse Grün: Harmonie, Vertrauen, Fürsorge

Blau: Sicherheit, Ordnung, Qualität Gelb: Freude, Freiheit, Kreativität

Das heißt konkret

passende Adjektive nutzen

zuerst Vorteile kommunizieren

Nutzen vor Merkmalen nennen

Geschichten erzählen

Worst-Case-Szenarien sichtbar machen

aus Bewertungen echte Kundensprache herausziehen
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